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MASTER ON THE JOB!

= Zweijahriges Masterstudium
im Unternehmen

» Verkniipfung von Studium
und Beruf

= Erproben eigener Lésungen
direkt im Unternehmensprojekt

« Staatlich anerkannt

Auslandsaufenthalt fester
" Bestandteil des Studiums

Account Manager (m/w)

ARBEITSORT: 82211 Herrsching REFERENZNR: RB3201/8248

Servicefactum GmbH ist ein schnell und dynamisch wachsendes Unternehmen fiir international verteilte
Softwareentwicklung mit Firmensitz in Herrsching, ca. 40 km sidwestlich von Miinchen. Unsere Klientel sind
hauptsdchlich Mittelstandische Unternehmen in Deutschland, Softwareunternehmen, Agenturen und IT-Dienstleister fiir
die ServiceFactum eine einfache, bedarfsorientierte Globalisierungsstrategie entwickelt hat. Als Nearshore Offshore
Software-Dienstleister bauen wir internationale Kapazitdten fiir unsere deutschen Kunden skalierbar aus und integrieren
diese agil, flexibel und reibungslos in die interne Softwareentwicklung.

Unser Ziel ist es durch unsere Globalisierungsstrategie eine signifikante Leistungs- und Wettbewerbsfahigkeit in der
Softwareentwicklung in Bezug auf Qualitdt und Wirtschaftlichkeit fiir unsere Kunden zu erreichen.

AUFGABEN PROFIL
= Sie dienen als Ansprechpartner fiir neue Kontakte = Sie verfiigen tiber ein BWL Studium: gerne
und arbeiten bei der Platzierung unserer Internationales Management oder mit IT-
Dienstleistungen bei Interessenten und Kunden aktiv Schwerpunkt
mit
= Sie haben Interesse an einer langfristigen
= Sie pflegen enge Zusammenarbeit mit unseren Perspektive und groBes Interesse und Affinitdt an IT
internationalen Produktionsstatten und kiimmern und Softwareldsungen

sich um Kundenbetreuung und Kundenausbau
= Sie sind ein Problemlgser welcher mit hoher

= Die eigenverantwortliche Erstellung von Kontaktfreudigkeit Probleme 16st. Gutes Englisch
Kundenangeboten sowie Vertriebsplanung um beherrschen Sie; weitere Fremdsprachen
passgenaue Losungen fiir jeden Kunden anzubieten wiinschenswert

fallt ebenfalls in Ihren Aufgabenbereich
= Hohe Bereitschaft fiir Mobilitit bringen Sie mit
= Zu guter letzt entwickeln Sie Neukunden individuell
weiter zum Aufbau langfristiger Kundenbeziehungen

KONTAKT WEITERE STELLENANGEBOTE UND INFOS UNTER:

Herr Rene Bock

bock@steinbeis-sibe.de www.steinbeis-sibe.de
0176 | 19458000






